
Mikko Eloholma
Dataosaamisen kehittäjä

12.6.2026

Yritykset dataliiketoimintaa 
kehittämässä

AamuAreena



Datatalousosaamisella vastuullista kilpailukykyä (2024-2026)

• Datatalouden valmennukset valmistavan teollisuuden ja ICT-alan 
yrityksille Uudellamaalla 

• Datatalouden osaamismerkit ja datavalmiuskartoitus yrityksille.
• 2-3 data-avaruustoteutusta hankkeen aikana.
• Data-avaruuksien työkalupakki, johon on koottu käytettävissä 

olevat resurssit ja työkalut, joilla yritykset voivat edetä kohti data-
avaruusratkaisujen tarjoamista.

• Avoimia webinaareja
• Olemme mukana fasilitoimassa ja kehittämässä suomalaisen Data 

Spaces Alliance Finland –verkoston työtä.



Johdanto: 
Yrityksen data ja 
generatiivinen 
tekoäly



Data ja 
genera-
tiivinen
tekoäly

Tekoälymalli 
(LLM)

Organisaation oma 
”pikkudata”

wordit, excelit jne.

Mallin koulutukseen käytetty ”jättidata”
”Koko netin sisältö”

Jopa 10-15 triljoonaa (10^18) tokenia.

PROMPTI

LOPPUTULOS



Yritys käyttää tekoälyä vertaamaan vanhoja alihankintasopimuksiaan uuteen vuoden 
2026 sääntelyyn (esim. EU:n tekoälyasetus) löytääkseen päivitystarpeet.
Sopimusarkistossa on useita luonnoksia ja lopullisia versioita sekaisin (esim. 
"sopimus_v2_final_LOPULLINEN.docx"). 
Koska tiedostoista puuttuu luotettava metatieto voimassaolosta, tekoäly tekee 
sääntelyanalyysin vahingossa vanhentuneen luonnoksen pohjalta. Tuloksena on 
virheellinen raportti yrityksen sääntelyvastaavuudesta.
Sääntelyautomaatio vaatii, että organisaatio tunnistaa ja merkitsee "yhden 
totuuden” eli sen, mikä dokumentti on juridisesti voimassa.

Esimerkki: Sopimusarkisto ja 
sääntelyvastaavuus
Datan haaste: virheellinen ja ristiriitainen data hallitsematon versiohallinta ja 
metatiedot



Esimerkki: Teknisen asiantuntijatiedon 
kaupallistaminen
Datan haaste: Puuttuva konteksti ja tulkkauskerros

Insinööritoimisto haluaa luoda teknisistä spesifikaatioista (Word) 
automaattisesti asiakaslähtöisiä blogitekstejä ja LinkedIn-päivityksiä.
Vaikka tekninen data on virheetöntä, se on kirjoitettu "asiantuntijalta 
asiantuntijalle". Tekoäly ei kykene ilman ohjausta kääntämään 
monimutkaisia teknisiä arvoja asiakashyödyiksi, koska dokumenteista 
puuttuu selittävä tekstiosuus siitä, miksi jokin tekninen ominaisuus on 
arvokas.
Oppi: Tekoäly tarvitsee sillan raakadatan ja markkinointiviestinnän välille. 
Asiantuntijatiedon on sisällettävä myös kaupallinen tavoite.



Yritysten datavalmius 
– missä olemme tällä 
hetkellä?



Miksi datavalmiuskartoitus?



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Data 
liiketoiminnassa

Johto, strategia ja 
kulttuuri

Dataosaaminen Datavastuullisuus

Datan jakaminen

Analytiikka ja 
työkalut

Datan hallintaDatavalmiuskartoitus
tieke.fi/datavalmiuskartoitus



Datavalmiuskartoitus
Yhteensä 138 vastaajaa

• Yhteensä 138 vastaajaa

• Organisaatiot ovat asettuneet keskimäärin organisoidulle tasolle.

• Raportti sisältää osiokohtaiset analyysit ja suositellut toimenpiteet, joilla voi 
edetä seuraaville tasoille.

Aloittelija ★/★★★★★
Kehittyvä ★★/★★★★★
Organisoitu ★★★/★★★★★
Edistynyt ★★★★/★★★★★
Optimoitu ★★★★★/★★★★★



Yritysten datavalmiudet



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Meillä on strategia, joka asettaa selkeät tavoitteet datan hyödyntämiselle ja 
kehityksen seurannalle.

24%

30%

17%

21%

8%

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35%

Strategiaa ei ole lähdetty työstämään

Strategiaa on lähdetty työstämään

Strategia on tiedossa, mutta se ei käytännössä ohjaa
toimintaa

Strategia ohjaa yrityksen toimintaa

Strategia ohjaa toimintaa ja sitä kehitetään
systemaattisestiJohto, 

strategia ja 
kulttuuri



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Meillä on tiedossa, miten konkreettisesti etenemme datan hyödyntämisessä 
seuraavan vuoden aikana.
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14%

33%
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Täysin eri mieltä

Osittain eri mieltä

Ei samaa eikä eri mieltä

Osittain samaa mieltä

Täysin samaa mieltä
Johto, 

strategia ja 
kulttuuri



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Henkilöstöllämme on taidot, joilla saamme maksimoitua datastamme saatavan 
hyödyn.

12%

26%

15%

43%

4%
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Täysin eri mieltä

Osittain eri mieltä

Ei samaa eikä eri mieltä

Osittain samaa mieltä

Täysin samaa mieltä

Data-
osaaminen



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Mikä seuraavista kuvaa parhaiten tilannettanne datan analysoinnin suhteen?

10%

28%

34%

19%

9%

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40%

Dataa ei juurikaan analysoida

Työntekijät analysoivat dataa omiin tarpeisiinsa.

Työntekijät analysoidat dataa oman tiimin/osaston
tarpeisiin.

Dataa analysoidaan yhdessä sovitulla tavalla myös
tiimien/osastojen välillä.

Dataa analysoidaan automaattisesti yrityksen
toimintaa palvelvilla mittareilla.

Analytiikka ja 
työkalut



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Mikä seuraavista parhaiten kuvaa tilannettanne datan jakamisen suhteen?

28%

39%

17%

13%

3%

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45%

Emme jaa dataa muiden organisaatioiden kanssa.

Jaamme dataa manuaalisesti tarpeen vaatiessa
esimerkiksi sähköpostin avulla.

Jaamme dataa standardoiduilla prosesseilla, joita
ei kuitenkaan ole automatisoitu.

Jaamme dataa automatisoiduilla ja turvallisilla
prosesseilla.

Toimimme datan jakamisen ekosysteemeissä,
joissa vaihdantaa voidaan tehdä saumattomasti,

reaaliaikaisesti ja turvallisesti.

Datan 
jakaminen



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet HR VALMISTAVA

LAITE 1 
MYYNTICRM

KÄYTTÖTARVE

Haasteena datan ja tekemisen siiloutuminen?

Haaste: Usein data muodostuu ”siilomaisesti”, mutta sitä tulisi hyödyntää horisontaalisesti.

”Pk-yritysten etu on, että niissä asioita ei voida kehittää siiloissa. Mitä tahansa kehitetään, tulee aina 
miettiä koko putki liidistä laskuun saakka.”
- Yritys, Teollisen datan playbook (2022)

Jokaisessa siilossa oma käyttötapaus tai tapausten joukko?



Miten tukea 
yrityksiä 
dataliiketoiminnan 
kehittämisessä?





Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

…uusiin teknologioihin: mitä 
ne mahdollistavat?

…muihin toimialan 
yrityksiin. Mitä he tekevät 

datalla?

…lainsäädäntöön: mitä se 
mahdollistaa, mihin se 

velvoittaa?

…kumppaneihin ja 
toimitusketjuihin: mitä 

voisimme tehdä yhdessä?

…asiakkaisiin: mitä heidän 
ongelmiaan voisimme 

ratkaista?

…omaan dataan: onko se 
laadukasta, mitä hyötyä 

siitä voisi olla?

Pk-yrityksen 
tulee 
tutustua…

Aika, raha ja osaaminen: 
Minkä realistisen tavoitteen 

saavutamme vuoden päästä?



Datatalouden kiinnostavimmat
dataspacesalliace.fi/kiinnostavimmat



Datatalouden kiinnostavimmat
dataspacesalliace.fi/kiinnostavimmat



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Kun avaatte maanantaiaamuna tietokoneenne, mitä dataa 
haluaisitte ensimmäisenä nähdä? Miten tämä data auttaisi 
teitä liiketoiminnassanne?



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Digitaalinen 
asiakas- ja 

kumppanikokemus

Arvon 
kasvattaminen

Tuotannon 
tehostaminen

Liiketoiminnan 
tehostaminen

Ks. Teknologiateollisuus - Teollisen datan playbook (2022)

Datan arvonluonnin nelikenttä



Henkilö
Nimike

sähköposti@tieke.fi
Puhelinnumero
Somet

Datan arvonluonnin nelikenttä

TUOTANNON TEHOSTAMINEN

ARVON KASVATTAMINEN

LIIKETOIMINNAN TEHOSTAMINEN

Tuotannon ruuhkahuippujen ennustaminen

Laitteiden ennakoiva huolto

Konenäkö, joka huomaa vialliset tuotteet

Kysyntäennusteet – varastojen optimointi.

Asennus ja huoltopalvelut

Tilausportaalit ja verkkokaupat

Läpinäkyvyys tuotteen tilaukseen

Tuotteiden personointi ja suosittelu

Itsepalveluasteen nostaminen esim. chatboteilla

Tuotteet palveluina – jälleenmyynti ja vuokraus/leasing 
alustan kautta

Uusien markkinoiden ja 
kohderyhmien tavoittaminen.

Ohjelmistorobotiikka ja tekoäly tietotyön 
prosessien automatisoinnissa.

Järjestelmähankinnat toiminnan 
automatisoimiseksi

Lisää IoT- ja tekoälyteknologiaa tuotteisiin 
-> hyödyllisiä analyysejä asiakkaille

Datan ja analyysien myyminen/jakaminen

Hintojen optimointi.

Koneiden käyttöasteen parantaminen

Toimitusketjun tehostaminen Lisää IoT- ja tekoälyteknologiaa tuotteisiin 
-> hyödyllisiä analyysejä omalle yritykselle

Digitaalinen tuotepassi

DIGITAALINEN ASIAKAS- JA KUMPPANIKOKEMUS



Tunnistettujen käyttötapausten 
arvottaminen VAIKEA TOTEUTTAA HELPPO TOTEUTTAA

KORKEA
LIIKETOIMINTA-ARVO 

TAI VAIKUTUS

MATALA
LIKKETOIMINTA-

ARVO TAI VAIKUTUS

2.

3.4.



Kiitos!

Mikko Eloholma
mikko.eloholma@tieke.fi
Puh. +358 44 491 8296


