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Vähittäis- ja tukkukaupan liikevaihdon jakautuminen 2019
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Ei sisällä arvonlisäveroa, ei sisällä autokauppaa

44%

13%

37%

6%

Vähittäiskaupan liikevaihto 2019
yht. 39,8 mrd euroa

Pt-kauppa

Tavaratalokauppa
(ml. hypermarketit)

Erikoiskauppa

Muu
vähittäiskauppa
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Tukkukaupan liikevaihto 2019
Yht. 70,3 mrd euroa Maatalousperäisten raaka-aineiden ja

elävien eläinten tukkukauppa

Tieto- ja viestintäteknisten laitteiden
tukkukauppa

Muu tukkukauppa (erikoistumaton
tukkukauppa, yleistukkukauppa)

Taloustavaroiden tukkukauppa

Muiden koneiden, laitteiden ja tarvikkeiden
tukkukauppa

Elintarvikkeiden, juomien ja tupakan
tukkukauppa

Muu erikoistunut tukkukauppa (raaka-aineet,
polttoaineet, kemikaalit, rakennusmateriaalit,
rautakauppatavarat, muut välituotteet yms.)

Lähde: Kaupan euroestimaatit, Tilastokeskus.



Kaupan (G) toimialan yritysten määrä ja koot 
(2020)
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36044

3116 371 100

Lukumäärä

mikro (1-9 hlö) pieni (10-49 hlö)

keskisuuri (50-249 hlö) suuri (250- hlö)

24 %

25 %
14 
%

37 %

Henkilöstön määrä, 
yhteensä 270 000

mikro (1-9 hlö) pieni (10-49 hlö)

keskisuuri (50-249 hlö) suuri (250- hlö)

Lähde: Yritysten rakenne- ja tilinpäätöstilasto, Tilastokeskus.



Oppilaitosyhteistyön muodot
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Opiskelijan työssäoppimisjaksot
/harjoittelu

Opinnäytetöiden teettäminen

Oppisopimus

Osallistuminen yhteistyökumppanina
oppilaitoksen tilaisuuksiin

Luentojen ja kurssien pitäminen
oppilaitoksessa

Tutkimus- ja kehittämishankkeet

Koulutussopimus

Opettajien tutustuminen
työelämään yrityksessä

Opiskelijoiden tuutorointi/
mentorointi

Muu, mikä?

Ei minkäänlaista

Osuus vastaajista, %
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Minkälaista oppilaitosyhteistyötä yrityksenne tekee?

Vastaajien esille tuomat muut 

syyt liittyivät mm. opiskelijoiden 

rekrytoimiseen ja 

tutustumiskäynteihin.

arvioi tekevänsä 

paljon, yhteistyötä 

jonkin oppilaitos-

asteen kanssa

36 %

arvioi tekevänsä 

kaikkien oppilaitos-

asteiden kanssa vain 

vähän yhteistyötä

35 %



Tekninen kauppa
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• Tekninen kauppa on teollisuuden ja rakentamisen tarvitsemien 
tuotteiden kuten raaka-aineiden, osien, komponenttien, tarvikkeiden, 
koneiden ja järjestelmien maahantuontia ja myyntiä sekä niihin 
liittyvien ratkaisuiden ja palveluiden toimittamista.

• Ratkaisumyyntiä B2B-ympäristössä. Pitkäkestoisia asiakkuuksia.

• Jäsenyritykset kaipaavat erityisesti teknisen ammatillisen 
perustutkinnon suorittaneita. Myös esihenkilötaitojen ammattitutkinnot 
ovat arvostettuja.

• Tekninen myyjä, asentaja, huoltohenkilö, myynnin tekninen tuki.

• Jäsenyrityksiä ympäri Suomea, painopiste Etelä-Suomessa.

Yhteydenotot: lauri.leskinen@tekninen.fi

Tekninen kauppa 
mahdollistaa 

teollisuuden ja 
rakentamisen  

kestävän 
menestyksen

Tekninen kauppa 
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Erikoiskauppa
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• Alalla tarvitaan liiketoiminnan perustutkinnon, ammattitutkinnon 

ja erikoisammattitutkinnon suorittaneita. Lisäksi alatoimialoille on 

räätälöity tutkintokoulutuksia, jotka vahvistavat alalla tarvittavaa 

substanssiosaamista. Esim. terveystuotealan ammatillinen 

koulutus, optisen kaupan merkonomitutkinto, myynnin 

ammattitutkinto libristeille.

• Myyjät, päälliköt, terveystuoteneuvoja, optinen myyjä, libristi. 

Lisäksi asiantuntija- ja johtotehtävät. 

• Yrityksiä ympäri Suomea.

Yhteydenotot: moona.naakka@kauppa.fi

Vähittäiskaupan 
kaikista yrityksistä 

valtaosa on 
erikoiskauppoja.

Erikoiskauppa
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Päivittäistavarakauppa
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• Liiketoiminnan perustutkinto on yleisin. Päivittäistavarakaupassa 

mm. catering-alan perustutkinto antaa lisäarvoa. Muita yleisiä 

ovat kosmetologit. Logistiikan perustutkinto on tärkeä logistiikan 

puolella.

• Myyjät, päälliköt, varastomies, somistaja, palvelumuotoilija. Lisäksi 

asiantuntija- ja johtotehtävät. 

• Suomen kattavin yritysverkosto ympäri Suomea

Yhteydenotot: bate.ismail@kauppa.fi

Päivittäistavarakauppa 
tarjoaa monipuolisia 

urapolkuja!

Päivittäistavarakauppa
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Toisen asteen tutkinnon 
voi suorittaa myös 

oppisopimuksella työssä.
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Kiitos!
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